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අපනයන ප්‍රවර්ධනය සදහා  අපනයන මූල්‍යකරණ පහසුකම්වල්‍ ඇති වැදගත්කම  

 

ශ්‍රී ලංකාවේ අපනයන කවෂේත්‍රය  වේශීය සහ ව ෝලීය සංවර්ධනයන් සමඟ එකව  මන් වකාට නැත. 2000-2014 අතර 

කාල පරිච්වේදවේදී අපනයන දළ වේශීය නිෂේපාදිතවේ ප්‍රතිශතයක වලස 33% සිට  15% දකවා ක්‍රමවයන් පහත වැටුණු 

අතර වලෝක අපනයනවල ප්‍රතිශතයක වලස 0.08% සිට  0.05% දකවා පහත වැටී තිවේ. පසුගිය වසරක පමණ කාලය තුළ 

අපනයන ප්‍රවර්ධනය කිරීවේ  වැද ත්කම වකවරහි  ශ්‍රී ලංකා රජවේ අවර්ානය වයාමු වී තිවේ. මෑතකදී පැවැත්ූ මහා 

මැතිවරණවේදී  ප්‍රර්ාන පකෂය වලස ජයග්‍රහණය හිමිකර ත් එකසත් ජාතික පකෂවේ  (UNP) ආර්ධකි ප්‍රතිපත්ති වල 

මූලික අං යක වලස අපනයන කවෂේත්‍රවේ  වර්ධනයක  අත්කර  ැනීේ හඳුනාව න ඇත.  වමම විදශධනාවේ අරමුණ 

වන්වන් අපනයන මූලයකරණ පහසුකේ වල වැද ත්කම පිළිබඳව කරුණු දැකවීම තුළින්   ශ්‍රී ලංකාවේ අපනයන 

ප්‍රතිපත්තිය තුළ වමම නව නැඹුරුව ඇති කිරීවේ අවශයතාව පිළිබඳව අවර්ානය වයාමු කිරීමයි.  

 

අපනයන මූල්‍යකරණ පහසුකම්  අවශ්‍ය වන්නන් කුමක් නිසාද?  

අපනයන වලට කරන ව වීේ කළ යුතු ආකාරය සහ  නුවදනු වල වකාන්වේසි  තීරණය කිරීවේ වැඩි බලයක ඇත්වත් 

 ැණුේකරුවන්ටය.  ැනුේකරුවන්වේ බලය වැඩිවත්ම, භාණ්ඩ තමන් අතට පත් වන වතක ව වීේ ප්‍රමාද කිරීවේ හැකියාව 

ඔවුනට ලැවබන අතර ඇතැේ අවසේර්ාවන්වල ඔවුන් භාණ්ඩ අවළවි කරන තුරු පවා වමම ප්‍රමාදය පවත්වා  නු ඇත.  මින් 

අදහසේ කරනුවේ, අපනයන ඇණවුේ ලබා  ැනීම සඳහා භාණ්ඩ නැේ ත වන වතක සහ වබදා හරින වතක ව වීේ ප්‍රමාද 

කිරීමට එකඟ වීමට අපනයනකරුවන්ට සිදුවන බවයි. වමහිදී සැලකිය යුතු පිරිවැයක සහ අවදානමක දැරීමට 

අපනයනකරුවන්ට සිදු වේ. වමම වකාන්වේසි වලට එකඟ වීමට වනාහැකි ූවවහාත් එය අපනයන ඇණවුේ අහිමි වීමට 

වහේතුවක විය හැක.  

 

 ැනුේකරුවේ ව වීේ වකාන්වේසි වලට එකඟ වීවේ දුෂේකරතාවය දැඩි වලස බලපාන්වන්  සුළු හා මර්යම පරිමාණ 

අපනයනකරුවන්ට (SMEs) වේ. වමයට වහේතුව අපනයන ඇණවුේවල ප්‍රමාණයට සාවේකෂව මුදල් සංචිත අඩුවීම නිසා 

කාරක ප්‍රාේර්න ණය ලබා ැනීමට යාවේදී බැංකු තුළ සුළු හා මර්යම පරිමාණ අපනයනකරුවන් පිළිබඳ  ඇති අඩු 

විශේවාසනීයත්වය  වේ. දියුණු  මූලය වවළඳවපාළ ආර්ධකියක සහිත  රටවලට වඩා සංවර්ධනය වවමින් පවතින රටවල 

වමම  ැටළුව විවශේෂවයන්ම උග්‍ර බවට පවයධේෂණ මඟින් අනාවරණය වී ඇත.  

 

අපනයන මූලයකරණය යනු අදාළ අවදානේ සහ කාරක ප්‍රාේර්න හිඟය හැකිතාක අවම කරමින්  ැනුේකරුවන්ට 

වාසිදායක ව වීේ වකාන්වේසි වලට එකඟ වීමට අපනයනකරුවන්ට  (විවශේෂවයන්ම සුළු හා මර්යම පරිමාණ 

අපනයනකරුවන්)  ඇති හැකියාව වැඩි කරනු ලබන වමවලමකි. වමවසේ කරන්වන් බැංකු වහෝ විවශේෂිත අපනයන ණය 

සපයන ආයතන වැනි මූලය අතරමැදියන් ණය අත්තිකාරේ ලබා දීම තුළින් අපනයනකරුවන්ට  දරන්නට වන අවදානේ 

අවම කිරීමට උපකාර වීම මඟිනි.  

 

අවනකුත් රටවල් සමඟ සැසදීවේදී ශ්‍රී ලංකාව තුළ අපනයනකරුවන්ට  ලැවබන මූලය පහසුකේ පිළිබඳව සෑහීමකට පත්විය 

වනාහැක. එවසේම  වතධමානවේ මූලය ආයතන මඟින් ලබා වදන මූලය පහසුකේ ඌන උපවයෝජන තත්වවේ පවතී.  

උදාහරණ වශවයන් දැකූ විට ශ්‍රී ලංකාවේ ණය රකෂණ මඟින් ආවරණය කරනු ලබන අපනයනවල  අ ය මුළු 



අපනයනවල ප්‍රතිශතයක වලස  ත් කළ 2-4% ක  පමණ අඩු අ යක  න්නා අතර වලෝකවේ සාමානය ණය රකෂණ 

ආවරණ ප්‍රතිශතය අපනයන වලින් 10- 12% ක පමණ වේ. වමම සියළු කරුණු  මඟින් වපන්නුේ කරනුවේ අපනයන 

ප්‍රවර්ධනය සඳහා අපනයන මූලයකරණ පහසුකේ වල වැද ත්කම පිළිබඳ අවවබෝර්ය සහ භාවිතය  ශ්‍රී ලංකාව තුළ අවම 

වන බවට වේ.  

 

විවිර් අපනයන නගවීම් ක්‍රම  සහ ඒවානේ අවදානම 

පුළුල් වලස භාවිතා වන අපනයන සඳහා ව වීේ කළ හැකි විකල්ප ක්‍රම සහ එම ක්‍රම අනුව අපනයනකරු සහ  ැනුේකරු 

අතර අවදානම වයාේත වන ආකාරය 1 රූපසටහන මඟින් දකවා තිවේ. විවෘත ගිණුේ යටවත්  නුවදනු  කිරීම 

 ැනුේකරුවන්ට අවදානම අවම ව වීේ ක්‍රමය වන අතර අපනයනකරුවන්ට අවදානම වැඩිම ව වීේ ක්‍රමය වේ.  

 

 ැනුේකරුවන් විසින් සිය ආධිපතයය පතුරන වලෝකයක, විවෘත ගිණුේ මත වවළදාේ කිරීවේ හැකියාව ඇති  අපනයන 

කරුවන්ට  අපනයන ඇණවුේ ලබා  ැනීමට ඇති හැකියාව වැඩිය. වකවසේ වවතත්, වමම ව වීේ ක්‍රමයට අනුව භාණ්ඩ 

ලැවබන තුරු ව වීේ  ප්‍රමාද වන බැවින් ණය සහ ව වීේ පිළිබඳ අවදානවේ මුළු බර අපනයනකරු විසින් දරන්නට සිදු වේ. 

අපනයන මූලයකරණ පහසුකේ වැද ත් වන්වන් වමවැනි  සංදිසේර්ානයන් වලදී වේ.  

 

 

1 රූපසටහන : විවිර් අපනයන නගවීම් ක්‍රම  සහ ඒවානේ අවදානම 

 

 

 

විවෘත ගිණුම් සනේඛනගත  ණය ණයවර ලිපි තහවුරු වූ ණයවර 

ලිපි   
අත්තිකාරම් නගවීම්   

භාණ්ඩ ලැබුණු පසු 
හ ෝ අනාගත එකඟ 
දිනයකට අදාළව 
අපනයනකරු හවතට  
අරමුදල් හේෂණය 
කිරීම 

ව වීේ වල්ඛන වකටි 

අර්යයනයකින් සහ 

කිසිදු තහවුරු 

කිරීමකින් වතාරව 

ව වීමට  එවරහිව 

ලිපි වල්ඛන 

හුවමාරුව   

වඩාත් ආරකෂාකාරී 

සහ සමබර විකල්ප, 

විසේතරාත්මක 

තහවුරුකිරීේ, L/C 
වකාන්වේසි වලට 

පූණධ අනුකූලතාවය     

අපනයනකරුවන් 

සදහා ූ වඩාත් 

සුරකෂිත ණයවර 

ලිපි,  තහවුරු කර ත් 

බැංකු මඟින් භාර නු 

ලබන ව වීේ 

භාණ්ඩ නැේ ත 

කිරීමට වපර 

ආනයනකරුවන් 

විසින් 

අපනයනකරුවන්ට 

ව වීේ කරනු ලැවේ 

 

 

 

 
 

 

මූලාශ්‍රය : OIC රටවල්වල වවළඳ මූලය කරණය සදහා  සුළු හා මර්යම අපනයනකරුවන්වේ ප්‍රවේශය වැඩිදියුණු කිරීම, COMCEC 
සේබන්ධිකරණ කායධාලය (2013), පිටු අංක 7හා 8 

 

අපනයන මූල්‍යකරණ පහසුකම් මඟින් සහාය ල්‍ැනෙනුනේ නකනසේද යන්නට නිදසුන්  

 ැණුේකරුට  ඇති  අවදානම  පහළට  ඉහළට  

අපනයනකරුට ඇති  අවදානම  ඉහළට පහළට 



විවෘත ගිණුේ වකාන්වේසි යටවත්  නුවදනු කිරීමට අපනයනකරුවන්ට ඇති හැකියාව ඉහළ නැංවීම සදහා අපනයන 

මූලයකරණයට වැද ත් භූමිකාවක ඉටුකළ හැකිය. එවැනි මූලය පහසුකේ පහත නිදසුන් මඟින් විසේතර කරනු ලැවේ:   

 

අපනයන  සඳහා  කාරක ප්‍රාග්ර්න  මූල්‍යකරණ පහසුකම් : අපනයන කාරක ප්‍රාේර්න මූලයකරණ පහසුකේ මඟින් 

වකටිකාලින මුදල් ප්‍රවාහ අබධදු  ැටළුවට විසදුේ ලැවේ. හමමගින් විවේශීය  ැනුේකරුවන්ව න් මුදල් ලැවබන වතක 

අවනකුත් අපනයන ඇණවුේ වලට අවශය අමුද්‍රවය සහ වසේවාවන් මිළදී  ැනීමට අරමුදල් සැපයයි.  

 

අපනයන ණය රක්ෂණය: ව වීේ ප්‍රමාද කිරීමට එකඟ වීම නිසා අපනයනකරුවන්ට වාණිජ අවදානේ ( ැනුේකරු ව වීම 

පැහැර හැරීම) සහ රවේ අවදානම යනුවවන් වන ප්‍රර්න අවදානේ (සමාජ, වේශපාලන වහෝ වවනත්  ැටළුන් ඇති වීවේ 

හැකියාව) ව ධ වදකකට මුහුණ දීමට සිදුවේ. අපනයන ණය රකෂණය මඟින් එවැනි අවදානේ සහ පාඩු වලට එවරහිව 

ආරකෂාව සලසා වදනු ලැවේ.      

 

අපනයන සාර්Hකරණය (export factoring): විවේශීය  ැනුේකරුවන්  ාසේතු වනාව වා සිටීවේ අවදානම එලදායි අයුරින් 

අඩුකිරීමට සාධHකරණය උපකාරී වේ.  එමඟින් අපනයනකරුට විවෘත ගිණුේ ඉදිරිපත් කිරීමට ඉඩ සලසන අතර 

ද්‍රවශීලිතාවය සහ තරඟකාරීත්වයද ඉහළ නංවනු ලැවේ.  වමවසේ  කරන්වන් අපනයනකරු හගවිය යුතු මුදල ප්‍රකාශිත 

වටිනාකමින් වේටමකට මූලය ආයතනයකින් ලබාගැනීහමනි. එවිට මූලය ආයතනය විවේශීය  ැනුේකරුවන් විසින් ව වීේ 

පැහැර හැරීවේ අවදානම භාරගනී.  

 

ශ්‍රී ල්‍ාාංකික අපනයන කරුවන්ට ඇති අපනයන   මූල්‍ය පහසුකම් වැඩිකළ  යුතුය 

අතිශය තරඟකාරී ජාතයන්තර වවළඳවපාළ තුළ අපනයන තරඟකාරීත්වය නිෂේපාදනවේ මිල සහ ගුණාත්මකභාවය මත 

පමණක හනාව  ැනුේකරුවන්ට  වාසිදායක  ාසේතු ව වීේ වකාන්වේසි මතද අපනයන ඇණවුේ රඳා පවතී. එවැනි මූලය 

වකාන්වේසි ඉදිරිපත් කිරීමට අපනයනකරුවන්ට ඇති හැකියාව රදා පවතිනුවේ එවැනි ව වීේ ආශ්‍රිත අවදානම දරා 

ගැනීමට සහ මූලය සේබන්ර්  ැටළු විසදීමට රට තුළ ඇති අපනයන මූලය පහසුකේ සහ ඒවාවේ පිරිවැය මතය.  

අපනයනකරුවන්ට සහාය දැකවීම සේබන්ර්වයන් ශ්‍රී ලංකාවේ දැනට ඇති අපනයන මූලය පහසුකේ පිළිබඳව සැහීමකට 

පත් විය වනාහැක.   

 

ඉහළ අපනයන ඉලකක පිහිටුවීම පමණක ප්‍රමාණවත් වනාවේ. එම ඉලක්ක ලඟා කර ගැනීමට එලදායි ප්‍රතිපත්ති ඇති කිරීම 

සහ ඒවා මනාව ක්‍රියාත්මක කළ යුතුය. වමම විදශධනාව මඟින් වපන්නුේ කරනුවේ අපනයන මූලය පහසුකේ යනු 

අපනයන ප්‍රවර්ධනය කරන  වැද ත් ප්‍රතිපත්තිමය වමවලමක ූවත් ශ්‍රී ලංකාවේ වේශපාලඥයින් සහ ප්‍රතිපත්ති 

සේපාදකයින් විසින් එහි වැද ත්කම හරියාකාරවයන් හදුනාව න වනාමැති බවයි.   

 


